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Sul do pais ira potencializar negocios para
empresas de digitalizacao
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04/09/2009

Uma parceria entre a Documentar e a e-tab ird oferecer ao mercado corporativo solugdes integradas de
gestao da informacéao

Katia Cecotosti

O Sul do pais, especificamente os estados de Santa Catarina e Rio Grande do Sul ganham a partir deste
més mais uma opgéo para os servicos integrados de digitalizagdo. Uma parceria firmada entre as
empresas Documentar, desenvolvedora de solu¢des para estruturacdo, organizacdo e gestdo da
informacgao e do conhecimento corporativo, e a e-tab Tecnologia e Gestdo, de Novo Hamburgo, permitira
que os servicos tanto de tecnologia quanto de consultoria em Gestao da Informacédo alcance as
pequenas e médias empresas da regido. Com a unido, a e-tab, que até entdo era focada no mercado de
cartorios passa a colocar o pé no mercado corporativo, aumentando sua oferta de servicos e solucdes
em digitalizacdo e consultoria. Em contrapartida, a Documentar, sediada em Belo Horizonte, amplia seu
mercado de atuacdo e também seu leque de produtos.

De acordo com Renan Koche, gerente de operac¢des da e-tab, a empresa ainda ndo definiu as metas de
crescimento e as expectativas financeiras com a parceria, mas sem ddvida espera um expressivo
aumento no faturamento. “A empresa nasceu com sistemas focados em tabelionatos e operacdes
voltadas para as digitalizacdes de documentos juridicos. A partir desta parceria, além de oferecermos as
ferramentas técnicas. também poderemos dar todo o suporte pds-venda, entregando uma solugado
integrada ao mercado, tanto de tabelionatos quanto ao mercado corporativo. Iremos entregar a chave
pronta de toda a gestdo da informacado. Os primeiros mercados que ja estdo definidos € o de Recursos
Humanos e Bancos. Nossa expectativa € potencializar os negdcios da empresa trazendo oportunidades
para a Documentar, assim como eles também serdo um canal para nos abrir novos mercados”, antecipa
Koche.

Segundo Rosalia Paraiso, sdcia-diretora da Documentar, esta parceria marca a largada da empresa para
a estratégia de abrir canais de distribuicdo no Pais. “Além de unir expertise, enxergamos esta parceria
estratégica para a ampliagdo de mercado, pois nossos negécios no Sul ainda acontece de forma pontual.
Na regido atendemos uma carteira de cinco grandes empresas, porém nosso foco a partir de agora sera
o0 mercado das pequenas e médias empresas, ainda pouco explorado pelo segmento”, afirma a
executiva.

A expectativa da Documentar é atingir em dois anos um crescimento de 10 a 15% no faturamento da
empresa, crescimento este que vira da regido sul. A maior aposta da empresa esta pautada na
ferramenta i4BS, solucdo de gerenciamento da informacao voltada para o mercado de SMB. “Apesar de
nossa forte atuacdo no mercado corporativo, vemos um grande crescimento por conta das pequenas e
médias empresas. O foco desta atuacdo nao exclui, evidentemente, as grandes corporagdes que também
podem implantar a solucdo em departamentos e posteriormente ampliar para a empresa como um
todo”, pontua.

Para captar novos canais de distribuicdo, a Documentar estd em negociacdo com outras empresas da
regido Sudeste e deve focar num primeiro momento nos mercados de Sao Paulo, Rio de Janeiro e Belo

http://www.docmanagement.com.br/portal/noticias/noticias imprimir.asp?cod=2150 8/9/2009



Document Management - Sul do pais ira potencializar negdcios para empresas de digitaliz... Page 2 of 2

Horizonte. “Queremos ampliar nossos negdcios para todo o pais, porém as negocia¢des em alguns
estados ja estdo mais adiantadas. Estamos também dando um passo importante na internacionalizagao
da empresa, buscando parceiros na América Latina, especificamente no México e também nos Emirados
Arabes”, complementa Rosélia. Toda a tecnologia da ferramenta da empresa foi preparada para ser
multilingiie, em espanhol e inglés, o que nos permitira o avanco além das fronteiras.

Para a Documentar, os parceiros ideais de distribuicdo deve ter capacidade de capilaridade de negécios e
competéncia regional para se relacionar e atender o mercado, além da capacidade tecnolégica. “Depois
de 25 anos no mercado, queremos nos transformar numa grande capacitadora de mercado em gestdo
da informacgao. Nossa expectativa € de que os aliados tenham o interesse em crescer na prestacdo de
servico e enxergue na parceria uma forma de aumentar os ganhos para ambas as empresas”, conclui a
executiva da Documentar.

Qual a sua opinido sobre esta noticia? Deixe seu comentario.
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